
¿Sabías que cada farmacia dispone de 420€ anuales de la Fundación Tripartita (FUNDAE) para la formación de su 
equipo? No dejes pasar esta oportunidad y sácale el máximo partido con COFAS.

En colaboración con Escuela de Farmacia, te ofrecemos 3 cursos online prácticos y adaptados a las necesidades 
actuales de la farmacia..

Tú eliges el curso que mejor se adapte a ti:

 Nutrición especializada y patologías asociadas en la Oficina de Farmacia . 

 Cuidado integral de la piel

 Cuidados dermatológicos completos.

Beneficios de nuestros cursos:

 60 horas lectivas + 60 horas de tutorías.

 Diploma acreditativo al finalizar el curso.

 Acceso ilimitado al aula virtual desde el 29 de abril hasta el 18 de junio, para que aprendas a tu ritmo.

 EDF gestiona de forma gratuita la bonificación de FUNDAE, para que no tengas que preocuparte por nada.

    Para inscripciones e información completa sobre la documentación necesaria    
              para la gestión de la bonificación que te corresponde, puedes contactar antes
    del 28 de abril a través de:

Email: info@escueladefarmacia.es
  Teléfono de contacto: 912 028 624 

Síguenos en @iCOFAS @cofas_1966

Cooperativa Farmacéutica Asturiana (COFAS)

GRATIS CON EL CURSO
ELABORACIÓN Y ENVÍO DEL 
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PROGRAMA DE 
FORMACIÓN 

ONLINE 
BONIFICADA
¿Quieres tener una 

formación de calidad 
totalmente bonificada?

COFAS te lo pone
 muy fácil 

Aprovecha tu crédito formativo con COFAS

¡INVIERTE EN FORMACIÓN Y MEJORA EL SERVICIO EN TU FARMACIA!



 

 

Síguenos en @iCOFAS @cofas_1966

Cooperativa Farmacéutica Asturiana (COFAS)

Nutrición especializada y patologías asociadas en la Oficina de Farmacia . 

Este curso dotará al profesional farmacéutico de información y de herramientas importantes para poder 
intervenir sobre las patologías digestivas y suplementación básica y fundamental en cada circunstancia del 
paciente que acude a la farmacia. 
Los farmacéuticos están cualificados para detectar síntomas y aconsejar ante una enfermedad menor, así 
como para derivar al médico si procede. Los beneficios de atender estas patologías (habituales en el mos-
trador de farmacia) quedan patentes:
• La farmacia entra en el ciclo de salud comunitario como primer recurso sanitario.
• Disminuye la automedicación.
• Acerca la asistencia sanitaria al paciente.
• Fideliza al paciente, en nuestra farmacia va a conseguir una atención integral.
• Aumenta la rentabilidad de la farmacia.

Cuidado integral de la piel

El objetivo de este curso es dotar al alumno de unos conocimientos básicos pero muy rigurosos sobre la piel 
y el tratamiento dermocosmético adecuado a cada clienta que tengamos en la Farmacia, siempre 
informando desde el rigor del conocimiento.
Estudiaremos las necesidades de los clientes, los activos principales que se trabajan 
en la dermocosmética, así como la manera de comunicar el tratamiento completo 
adecuado de cuidado de la piel en cada caso.

Escanea el código QR  y 
descubre la información 

más detallada y 
completa de cada curso
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Cuidados dermatológicos completos.

El cuidado de la piel facial y el cabello se ha posicionado en los últimos tiempos como uno de los principales 
motivos de preocupación de nuestros clientes y motivo de consulta en el mostrador de farmacia. Es 
necesario que todo el equipo de farmacia pueda dar una respuesta óptima a pacientes que, además, 
presentan patologías corporales en diferentes situaciones clínicas o evolutivas (patologías corporales, 
infantiles y del paciente oncológico). Conociendo las inquietudes más comunes en
ambas categorías, aconsejaremos adecuadamente a cada cliente, orientando los productos disponibles en 
nuestra oficina de farmacia a sus necesidades concretas.
Veremos los síntomas más destacados en cada patología, los tratamientos médicos 
recomendados y los que desde la oficina de farmacia pueden recomendarse, así como 
aquellas medidas higiénico-sanitarias o dietéticas más apropiadas en cada caso. No 
olvidemos que estas categorías generan, además, gran fidelidad. Es difícil que un cliente 
satisfecho con un tratamiento que le hayamos recomendado y funcione, sienta la 
necesidad de cambiarlo.
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